证券简称：安必平	                                              证券代码：688393

广州安必平医药科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2023年5月）

	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研            □√分析师会议 
□媒体采访                □业绩说明会	
□新闻发布会              □路演活动	
□√现场参观              □√其他	

	参与单位名称
	南土资产、大道环球、国元证券、北大方正人寿、同犇投资、上海拓牌资产、东北证券、上海乘安资产、和聚投资、上海泽恒基金、淳杨私募、智迩科技、深圳翼虎投资、前海恒邦兆丰、深圳龙腾资产、深圳云溪基金、富荣基金、深圳纽富斯、红土基金、中欧瑞博投资、恒生前海基金、兴业证券、红塔红土基金、恒立基金、宝盈基金、中道投资、深圳景泰利丰、中庸资产、思晔投资、申万宏源、西部证券、玄甲基金、海南宽行私募、广东乐赢私募基金、深圳凯丰投资、Point72 

	时间
	2023年5月

	地点
	线上会议+券商策略会+公司会议室

	公司接待人员
	董事长：蔡向挺
董事会秘书：蔡幸伦
财务总监：侯全能
投资者关系高级经理：陈元元

	投资者关系活动主要内容介绍
	1. 请问公司怎么看待病理行业的发展空间？
答：病理诊断可以通俗的理解为肿瘤诊断，我们认为这个赛道在未来的一段时期内大有可为。具体表现在：第一，在各种原因影响下，肿瘤发病率越来越高。第二，目前国内肿瘤诊断水平比较低，主要市场是国外品牌处在相对垄断的地位，目前国家也在提倡国产替代进口，这也给我们公司的未来发展提供了一个比较好的机会。
2. 公司在病理诊断行业的布局有哪些具体措施？具有什么优势？
答：公司的优势主要体现在两点：一是在产品的研发布局上，另外一个是在业务模式的协同上。
具体措施，首先体现在产品布局，病理诊断行业包括很多技术以及方法学，比如细胞病理、组织病理、PCR、免疫组化（IHC）、荧光原位杂交（FISH）等。安必平在这些技术平台有比较明确清晰的布局，并且逐步形成公司产品的竞争优势。第一我们从最初的液基细胞学的形态学诊断延伸到蛋白、基因层面的诊断。我们还通过数字化、智能化，提高这条产品线的竞争力。四月底我们与北京协和医院（组长单位）、中国医学科学院肿瘤医院、安徽省立医院、浙江省肿瘤医院等多家医院举行了“宫颈液基细胞学图像辅助诊断软件临床试验”研究者会议，我们的产品性能得到了国内顶级机构的认同，也从侧面证明了产品的性能优势和竞争力。
其次，我们在蛋白检测层面建立了免疫组织化学（IHC）平台，目前有200多个自研自产的一抗，另外我们也在开发独具特色的免疫组化全自动设备，虽然我们在免疫组化这个平台起步较晚，但我们有信心后来居上。
我们比较有优势的另一个技术平台是荧光原位杂交（FISH），在这个技术平台上，我们无论是在品种数量、市场占有上都是国内品牌龙头。所以在产品布局上，我们有信心在肿瘤诊断这个领域建立自己的竞争优势。同时，从报表中也可以看出，我们的研发投入这两年快速增长，夯实了我们产品布局的实力。
另外在业务模式的协同上，我们公司正在进行帮助基层医院提升病理能力的服务业务。首先这非常符合国家加强基层医院能力建设的政策方针，其次也是我们在业务模式上协同作战、体现差异化竞争优势的一个抓手。因为我们产品比较齐全，同时病理专家资源也比较丰富，在整个帮扶基层医院的过程中，可以通过代教培训、远程诊断来提升基层医院的病理能力。在病理能力提升的业务模式上，我们具有比较明显与产品线协同的优势。

3. 国内病理医生比较缺乏的原因是什么？未来如何解决这个问题？
答：国内病理医生比较缺乏，是多种因素综合造成的。首先跟这个职业有关，病理行业是一个基于经验学的学科，跟搞科研不一样，不能靠记忆数据或者理论来提升，一定要通过足够的阅片经验才能成长。所以一定要看过足够多的片子，才能够获得这个经验，这是基本原则。
第二个原因是以前我们的医疗机构不是特别重视病理诊断，技术也比较单一，更多都是通过显微镜去看一些组织的变化。所以一些医疗专业的毕业生不是很愿意选择这个职业发展方向，从业积极性不高。
近年随着肿瘤发病率的增加，病理诊断的重要性越发凸显，诊断技术和方法也不断丰富，国家也意识到这个问题，这也是我们为什么要把基层医院病理能力提升起来的原因。
我们除了能够提供产品之外，还拥有强大的专家资源队伍，同时成立了控股子公司秉理科技，通过网络技术、人工智能来解决上述现实问题。通过带教培训、远程诊断，把整个基层医院病理医生的诊断能力逐步提升上来。
4. 能否介绍下公司病理AI的业务模式？
答：公司的宫颈细胞学AI，最主要解决的问题是筛阴工作。国内病理医生比较缺乏，细胞学诊断特别依赖医生的判读，我们预期的场景是，通过AI完成大部分的筛阴工作，进而让医生把主要精力集中在可疑点位，提高诊断效率和诊断准确性。
5. 病理AI选择宫颈癌为切入口原因以及相比其他做宫颈癌AI企业公司区别？
答：公司的首款AI 产品做宫颈癌筛查有几个原因：首先我们本身在宫颈癌筛查业务具有一定的先发优势，公司的拳头产品就是细胞学以及宫颈癌HPV筛查，开发病理AI 具备丰富的样本以及专家判读资源。其次，AI项目在宫颈癌筛查有物价标准，这意味着医院有购入AI 产品的政策支持。第三，宫颈癌筛查是可预见的一个AI 成熟应用场景。作为筛查项目，最大的工作量是筛阴，AI 算法的逻辑基础就是帮助病理医生筛掉大比例的健康人群，我们预计的目标是在AI 的介入下，能够完成65%-75%的筛阴工作，医生只需要看剩下的存疑或者问题样本即可，所以AI 在宫颈癌筛查上是一个比较成熟的应用场景。
公司打造的是“细胞学试剂+制片染色设备+扫描仪+AI判读”智能化整体筛查方案，以保证我们AI 的准确性和稳定性。通过扫描仪和AI判读，可以提高我们原有技术平台的核心竞争力，对细胞学试剂形成有效的护城河以及拉动效应。
6. 能否介绍下公司共建业务的推动情况？
答：公司自2021年开展共建业务并实现首年收入以来，已经形成针对不同层级病理科的不同需要，提供定制化共建服务。
对于基层医院来说，《国家卫生健康委办公厅关于印发“千县工程”县医院综合能力提升工作方案（2021-2025 年）的通知》显示，要力争通过5年努力，全国至少1000家县医院达到三级医院医疗服务能力水平。“千县工程”中明确指出组建的肿瘤防治中心、病理资源共享中心，均离不开病理科的支撑。病理科的建设与升级成为 1000 多家县级医院的重点任务之一，是刚需。其次对于已经配置有病理科的部分医院及医疗机构来说，病理诊断水平和能力较弱、有病理资质却无诊断能力或无疑难诊断能力等问题制约着病理科的发展。公司的病理共建业务能够为这些医院、医疗机构提供定制化的项目共建服务。
公司今年计划通过医联体、专科联盟的方式推动病理共建业务，以助力基层医院病理的发展，实现规模化增长。
7. 2022年公司毛利率和净利率分别有不同程度的下滑，预计今年情况是怎样的？
答：2022年公司毛利率下滑主要是因为外购产品的增加。外购业务并非公司主业，今年公司仍然会聚焦主业，随着自产产品占比的提升，以及降本增效的管理策略，预计毛利率和净利率会有一定幅度回升。
8. 今年收并购方面以及海外市场规划？
答：公司的收并购业务始终采取与公司主营业务优势互补的原则，通过研发创新、市场渠道互融共通，实现强强联合，今年会继续在这个前提下寻找投资并购的机会。海外市场方面，今年随着疫情的放开，公司在积极参与海外市场的展会推广，同时以不同类型的优势产品切入日本、东南亚以及欧洲市场。
9. 公司在伴随诊断业务中和药企的合作布局情况和进展？
答：公司布局的伴随诊断业务主要是基于免疫组化（IHC）和荧光原位杂交（FISH）两个技术平台的形态学伴随诊断，一方面公司这两个技术平台布局多年，拥有技术积淀，另一方面无论是免疫组化还是 FISH，均需要依赖医生的判读，这也是公司多年深耕病理科积累的资源优势。我们去年成立了药企服务和伴随诊断事业群，已经跟多家药企在推进伴随诊断业务的共同开发和合作。




